Information

Ort und Hotel

Hilton Bonn, Tel.: 0228/7269-0
ComConsult hat in dem Veranstaltungshotel ein Zimmerkon-
tingent fUr Sie vorgebucht, nutzen Sie unsere Vorzugspreise.

Kosten und Leistungen

Der Preis beinhaltet neben der Teilnahmegebuhr die Veran-
staltungsunterlagen, ein Teilnehmerzertifikat, Getranke und
ein Mittagsmenue. Die Unterlagen enthalten das gesamte Ar-
beitsmaterial der Veranstaltung und bieten dem Teilnehmer
wichtige Informationen fir seine zukiinftige berufliche Praxis
nutzen.

Seminarbedingungen

Bis zu 14 Tagen vor Seminarbeginn behalt sich der Veran-
stalter das Recht vor, das Seminar zu stornieren. Schriftliche
Absagen von Teilnehmern sind bis 15 Tage vor Veranstal-
tungsbeginn kostenlos mdglich, ab dem 14. Tag vor Veran-
staltungsbeginn sind 50 % des Teilnahmebetrages zu zahlen.
Bei Nichterscheinen oder Stornierung am Veranstaltungs-
tag wird der gesamte Teilnahmebetrag féllig; der Teilnehmer
erhélt nach Ablauf der Veranstaltung die kompletten Schu-
lungsunterlagen per Post. Die Ubertragbarkeit auf andere
Mitarbeiter ist moglich. Bitte informieren Sie uns. Die Semi-
nargebuhr ist im Voraus zu entrichten. Der Veranstalter be-
hélt sich Anderungen im Programm vor.

Der Veranstalter

Die ComConsult Akademie ist einer der fuhrenden deut-
schen Anbieter fur herstellerneutrale Netzwerk Seminare.
Unter Federfuhrung des anerkannten Kommunikationsspe-
zialisten Dr. Jirgen Suppan sind Aktualitat und praktische
Umsetzbarkeit der Information stets gewahrleistet.

Die Referenten

Rechtsanwalt Dr. Jan Byok ist Lehrbeauftragter fur Ver-
gabe- und Vertragsrecht, FH Aachen sowie Direktor und
Grandungsmitglied der Européischen Gesellschaft fur Ver-
gaberecht, Disseldorf. Er arbeitet in der Sachverstandigen-
kommission des Ministeriums fir Wirtschaft und Arbeit des
Landes NRW zum Vergaberecht sowie der PPP-Taskforce
des Ministeriums fur Finanzen des Landes NRW.

Dipl.-Inform. Matthias Egerland ist Leiter des Competence
Center Data Center bei der ComConsult Beratung und Pla-
nung GmbH. In Projekten erstellt er Konzepte und Ausschrei-
bungen von IT-Infrastruktur-L6sungen gemaB UfAB.

Fax-Antwort: 02408/955-399
02408/955-398

Anmeldung

Ausschreibungen im Informations-
und Kommunikationsbereich

Ich melde mich verbindlich zum Preis von 990,-- €
zzgl. MwSt. fur folgenden Termin an:

[]17.04.2012 in Bonn

O ich bendtige keine Hotelreservierung
[ Bitte buchen Sie fiir mich ein Zimmer
vom bis

Vorname, Nachname

Firma

Abteilung

StraBBe

PLZ, Ort

Telefon, Fax

eMail
Ich habe die Seminarbedingungen zur Kenntnis
genommen.

Unterschrift

ComConsult Akademie
Pascalstrafle 25 - 52076 Aachen
Tel. 02408/955-300 * Fax 955-399
mail@comconsult-akademie.com
www.comconsult-akademie.de

»_Ausschreibungen

im Informations- und
Kommunikationsbereich

Leitfaden fur offentliche
Auftraggeber

Seminar

17.04.2012 in Bonn

Zas:Consult
Akademie



Ausschreibungen im Informations- und Kommunikationsbereich

Motivation

Im Fokus des Seminars stehen das aktuelle Vergaberecht
und seine praxisnahe Anwendung im Informations- und Kom-
munikationsbereich. Unter den Bedingungen verscharfter
gesetzlicher Auflagen muss die 6ffentliche Hand im hoch-
komplexen Bereich der Informations- und Kommunikations-
technologie oft unter groBem Zeitdruck europaweite Verga-
beverfahren durchfihren. Hier ist interdisziplindre Kompetenz
dringend erforderlich. Um Risiken im Vergabeverfahren zu
vermeiden, sind die 6ffentlichen Auftraggeber auf juristische
Expertise angewiesen. Um die technischen Ziele im IT- und
Kommunikationsbereich (ITK) zu erreichen, brauchen die
ausschreibenden Stellen zudem erfahrene technische Planer,
die jahrelange Ausschreibungspraxis mitbringen. Nur so lasst
sich eine rechtssichere und optimale Auftragsvergabe errei-
chen.

Diese kombinierte Expertise ist genau das, was Ihnen das
eintagige Seminar der ComConsult Akademie zu Ausschrei-
bungen im Informations- und Kommunikationsbereich bietet.
Die Veranstaltung ist als Leitfaden und Praxisseminar fir 6f-
fentliche Auftraggeber gedacht, die in ihren ITK-Vergabever-
fahren unter Einhaltung aller gesetzlichen Auflagen und Ver-
meidung aller rechtlichen Risiken fur ihre Verwaltung das
optimale Ausschreibungsergebnis erreichen wollen. Auch die
Vertreter Bieterseite sollen durch die Veranstaltung angespro-
chen werden, um die Rechts- und Investitionssicherheit bei
der Teilnahme als ITK-Unternehmen zu verbessern und opti-
males Angebotsverhalten zu erreichen.

Technische Planer mit jahrzehntelanger Erfahrung bei Aus-
schreibungen der 6ffentlichen Hand vermitteln auf dieser Ver-
anstaltung ihren Erfahrungsschatz. Das juristische Wissen
wird von einem renommierten und erfahrenen Rechtsanwalt
mit dem Spezialgebiet 6ffentliches Vergaberecht prasentiert.

Das Seminar beantwortet folgende Fragen:

* Was sind die Neuerungen des Vergaberechts und welche
Relevanz haben sie fur die Ausschreibungen?

* Was ist die richtige Ausschreibungsform fir Projekte im
Informations- und Kommunikationsumfeld?

* Wie sind die Vergabeunterlagen zu strukturieren, um fur
alle Seiten bestmdgliche Transparenz zu gewéhrleisten?

* Wie sind Angebote zu bewerten?

* Welche Besonderheiten sind im Bereich der Informations-
und Kommunikationstechnik zu bertcksichtigen?

* Wo liegen die typischen Fallstricke einer Ausschreibung
fur Auftraggeber und Bieter?

Programmiubersicht

Aktuelle Anforderungen an die Ausschreibungs-
praxis aus dem Vergaberecht (Gesetzgebung
und Rechtsprechung, mit Fallbeispielen)

9:30 bis 12:30 Uhr

* Grundlagen des o6ffentlichen Vergaberechts: Relevante
Rechtsvorschriften und Struktur des Vergaberechts,
Unterschellenvergaben, Oberschwellenvergaben

* Das Vergabeverfahren: Wichtige Neuerungen in GWB
und VOL/A

* Verfahrensarten & Verfahrenshierarchie (Dienstleistungs-
konzession, OPP im Bereich der luK-Technologie)

* Gesamtvergabe & Losaufteilung

* Vergabekriterien (aktuelle Entwicklungen aus dem

Bereich der EU)

Bieterfragen in der Angebotsphase

Eignungsprufung & Angebotswertung

Nachreichung & Aufklarung

Rugen & Nachprufungsantrage

IT-Praxisfalle

Rechtsanwalt Dr. Jan Byok,
Bird & Bird LLR Dtisseldorf

12:30 - 13:30 Uhr Mittagspause

13:30 bis 15:00 Uhr

Struktur von Vergabeunterlagen und Service

Level Agreements

* Welche Struktur sollten Vergabeunterlagen haben,
um dem Bieter das Beschaffungsvorhaben méglichst
transparent darzustellen?

* Fir welche Vertragsbestandteile reicht die VOL aus, was
ist daruber hinaus festzulegen?

» Woflr gibt es bereit bewahrte Formblatter? Was sollte
zusétzlich erarbeitet werden?

* Wie kdnnen die géngigen EVB-IT Vertrdge eingebunden
werden?

» Spezifikation der Service Levels
* Welche Definitionen sind wichtig?
* Welche Aspekte sollte ein Service Vertrag abdecken?
* Wann ist Ersatzteilbevorratung einem Service Vertrag

vorzuziehen?
* Was ist im Rahmen der Software-Pflege zu bertcksich-
tigen?

* Wie sollten Vertragsstrafen definiert werden?

Dipl.-Inform. Matthias Egerland,
ComConsult Beratung und Planung GmbH

15:00 bis 16:30 Uhr

Fallbeispiele aus der Beratungspraxis

Anhand anonymisierter Fallbeispiele werden interdiszipli-
nér die folgenden Themen naher beleuchtet und mit den
Teilnehmern erortert:

* Typische formale Fehler der Bieter, wie kann der
Ausschreibende diese verhindern?

* Bietereignung: welche Kriterien sind flr die ausschrei-

bende Stelle wirklich wichtig? Wie kénnen diese

zielfGhrend abgefragt werden?

* Empfehlungen bei der Uberprifung von Referenzen

Teilnahmewettbewerb: wie kann der Bieterkreis geeignet

eingeschrankt werden?

Bewertung von Angeboten

» Erfahrungen bei der Gestaltung von Preis- und
Kostenblattern

* Fallstricke bei gangigen Bewertungsschemata gemaB
UfAB V 2.0 (Richtwertmethode, erweiterte Richtwert-
methode, Nutzwertanalyse etc.)

* Vergabe von technischen Punkten: welche Vorge-
hensweise ist zu empfehlen?

* Wie kdénnen ,weiche Bewertungskriterien, z.B.
hinsichtlich der Bedienbarkeit/Ergonomie einer
angebotenen Lésung berlcksichtigt werden?

Stichwort Energieeffizienz: wie kann der Energie-

verbrauch von ITK-Komponenten reprasentativ und

vergleichbar in die TCO-Betrachtung einflieBen?

* Rahmenvertrage: wie kbnnen Beschaffungsvorhaben
Uber die Vertragslaufzeit verteilt werden? Wie kann
zukunftiges Wachstum bertcksichtigt werden?

* Wie kénnen unterschiedliche Lizenzmodelle der
Anbieter in funktionalen Ausschreibungen abgebildet
werden?

Dipl.-Inform. Matthias Egerland,
ComConsult Beratung und Planung GmbH

Zielgruppe

Das Seminar richtet sich u.a. an Personen aus den
folgenden Bereichen &ffentlicher Verwaltungen:

* [T-Management

e |T-Planer

* Verantwortliche fur die Telekommunikation

* Beschaffungswesen



